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一、项目介绍




数字经济时代，技术创新推动着营销理念和营销策略的革新，同时消费者与品牌、媒体及其他消费者的联接方式也发生了巨大的变化，企业营销高管及业务主管人员亟需在了解新技术、洞悉新消费的基础上，为客户创造新价值。北丰旨在培养未来颠覆式的营销总监，针对新生代颠覆者和营销总监的发展需求，面对全球经济发展的新形势、新挑战，制定三大课程体系，帮助企业营销总监深入理解形式转变、洞悉全新商业模式、行业发展趋势。
二、我们的优势





[image: 资源 2][image: 资源 2]名校、名师、名企授课
实战、实效、实证课程



北京大学名校名师+实战专家
由浅入深，层层递进深入案例分析，更有标杆企业及自我实证研究
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三、课程体系



	模块
	课程
	课程简介

	一、品牌营销新格局 
	品牌战略
	
·品牌战略管理
·品牌设计美学
·品牌与企业文化
·品牌知识产权保护
·国际品牌案例分析


	
	大客户战略
	
·客户需求格局分析 
·客户价值的多属性模型
·客户购买流程分析 
·客户全面体验分析 
·心理营销的艺术和科学 
·大数据与消费者洞察


	
	博弈论
	
·博弈论与企业战略 
·市场竞争的动态性 
·如何创造高额利润 
·锁定效应与转移成本
·好的游戏规则该如何制定？ 
·如何捕捉行业的演变？


	
	定价战略
	
·定价的“使命” 
·定价的杠杆要素和准则 
·打造最佳定价策略 
·差异化定价
·价格促销 
·打造战略性定价组织


	
	


领导力
	
·西点军校的领导力智慧
·行为态度与组织绩效
·激发员工积极性的12类工具
·授权之道和团队激励策略
·用“心”打造高绩效执行团队


	
	团队与人才
	
·运用性格分析识人优势
·用人、育人及探究员工潜能
·人情留人工具及应用
·NLP的应用与实施
·人才乘法模型


	
	消费心理学
	
·人格特征分析与因人而异的销售之道
·购买行为的心理过程及决策规律
·"望闻问切"读心术实战操练
·消费者动机与营销组合制定


	
	幸福心理学
	
·幸福感与积极人生
·获得幸福的N个优势
·对压力和挫折的心理免疫
·工作与生活平衡技巧
·经营幸福的亲密关系


	














二、品牌营销新打法
	现代营销渠道
	
·营销渠道的竞争优势和价值分析
·渠道运作的误区
·中国分销行业实例研究
·如何让经销商倾心于自己的品牌


	
	高效客户关系
	
·关系建立、发展及长期维护
·CRM与市场营销
·客户关系管理之市场分析
·成功客户关系管理案例分析


	
	营销合伙人模式
	
·合作人选拔模型
·项目合伙的操作套路
·合伙人的甄选、出资、分钱、退出机制


	
	服务营销
	
·优质服务营销的7P策略
·顾客满意策略
·关系营销策略
·创新服务营销的差异化策略


	
	体验式营销
	
·体验式营销五维空间法则
·体验式营销的环境分析
·驾驭客户心理与推进增值
·提升重复购买及客户忠诚度


	
	新媒体营销
	
·移动互联与营销新思维
·新媒体与营销的创意舞台
·低成本、微营销实务
·精准营销案例解析


	
	短视频营销
	
·抓住商机新风口
·短视频的现状与趋势
·掌握短视频内容运营
·粉丝运营的策略与方法
·掌握短视频变现方法

	三、演说力与高效沟通
	突破紧张
	
·剖析演讲紧张的终极原因与解决方案
·演讲心理学与自我突破
·情绪管理与压力调试
·领袖形象设计与演讲礼仪


	
	演讲技巧
	
·演讲结构设计语言组织技巧
·精彩开场白结尾的设计技巧
·肢体语言有声语言运用技巧
·震撼力陈述与表达技巧


	
	演讲艺术
	
·演讲逻辑思维与思辩
·演讲中互动与控场技巧
·演讲幽默艺术与演讲风格
·演讲感染力、吸引力与煽动性训练


	
	沟通艺术
	
·管理沟通与上下级沟通艺术
·商务沟通与处世应变艺术
·如何与不同性格的人沟通
·人际沟通与人际关系经营


	
	说服技巧
	
·说服力的六大法则
·公关策略与经典说服话术
·潜意识说服与催眠心经
·鬼谷子说服术与诡辩逻辑
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五、师资介绍



[image: 资源 211]汪涛  武汉大学经济与管理学院 副院长
中国市场学会副秘书长
教育部长江学者

讲授课程：
营销战略、组织市场营销、竞争战略等









[image: 资源 311]王老师  北京大学光华管理学院 副教授
美国宾州州立大学市场营销学 博士

讲授课程：
创新战略、商业模式创新、营销渠道管理







诸强新  农夫山泉 助理总裁兼销售总经理
中国十大杰出营销人
香港大学营销硕士

实战经历：
15天组建“可口可乐”山东全省营销网络
60天攻克“农夫山泉”上海市场
5年亏损企业“唯新食品”1年扭亏为盈
70万美金投资企业“长鼻王”1年销售破亿

讲授课程：
客户管理、渠道管理、营销体系、市场营销、团队激励等
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[image: 资源 511]龙平  中央电视台《劳动与就业》栏目专家
国内多家上市公司人力资本顾问
资深人才评鉴与招聘专家
联合国粮农组织（FAO）高级教官
讲授课程：
如何选拔顶尖销售人才、人才解码 










程广见   德国拜耳集团 销售管理总监
北京光彩国际公司 董事兼总经理

讲授课程：
商务谈判、冲突管理、客户服务、客户关系管理、战略营销管理、渠道建设与管理
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王瀚骏  中国量化管理 专家
美国百事可乐（中国）公司 市场总监
2006年获CCTV颁发的“十大营销专家”
现任中国石化集团、华融集团、皮宝制药集团、亚华乳业集团等企业首席营销咨询顾问。

讲授课程：
企业量化管理、消费者行为学与营销策略、有效制定年度营销与发展计划、专业市场研究与信息管理
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[image: 资源 911]张智勇  北京大学心理学系 副教授
北京组织人事研究所 研究员
北京大学十佳教师

讲授课程：
管理心理学、领导技能开发、社会心理学、人格结构等










[image: 资源 1011]夏琳  中国传媒大学 特聘讲师
著名主持人、活动策划人
曾任：美国AIG集团(世界500强)高管

讲授课程：
领导力与影响力、卓越团队建设、赢在执行力、高效沟通、创新思维与互联网思维、金字塔原理与结构性思维、基于行动学习的问题分析与解决











六、顶尖大咖·论坛师资



[image: 资源 13][image: 资源 12][image: 资源 11][image: 资源 16][image: 资源 15][image: 资源 14][image: 资源 19][image: 资源 18][image: 资源 17][image: 资源 22][image: 资源 21][image: 资源 20]魏  杰 
著名经济学家
清华大学战略系 主任
陈全生
著名经济学家、国务院参事
龙永图
博鳌亚洲论坛 原秘书长
樊  纲
著名经济学家
国民经济研究所 所长
易  纲
中国人民银行 行长
李稻葵
全国政协委员
清华大学金融系 主任
马光远
当代经济学者
著名财经评论人
周其仁
北大国家发展研究院 教授
金一南
国防大学 教授
吴晓灵
中国人民银行 原副行长
汤  敏
中国发展研究基金会 副秘书长
黄益平
花旗银行 首席经济学家
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九、报名须知

1、招生对象

企业品牌管理部、企划部、市场部等部门相
关负责人；

广告、公关等营销传播机构策划、创意总监、
品牌经理。

2、报名条件

副总以上职位；具有五年及以上管理工作经验；
具有大专及以上学历（三项满足两项即可）

3、学费学时

学习费用RMB 2.98万/人，在职学习一年，每月授课2天，周末上课，每天学时6小时

4、报名流程

提交报名表几个人资料→入学资格审核→交纳学
费。（学员需提交身份证复印件、名片2张、背书
姓名的2寸证件照4张、公司简介一份、学历证明）








































[bookmark: _GoBack][image: 营销]《学籍注册登记表》
本申请表为保密文件，仅供招生委员会使用，请务必详细真实填写以下信息。
	个人信息

	姓    名
	
	性别
	
	年 龄
	
	贴照片

	出生年月
	
	籍 贯
	
	

	身份证号码
	
	邮 编
	
	

	固定电话
	
	兴趣爱好
	
	

	手机号码
	
	电子邮箱
	
	

	通信地址
	

	教育背景
	毕业院校
	
	学历与学位
	

	
	毕业时间
	
	专业
	

	工作简历
	

	企业信息

	公司名称
	
	职    务
	

	公司电话
	
	网    址
	

	通信地址
	
	邮 编
	

	公司性质
	  □国有企业          □民营/私营企业         □外商独资企业
  □中外合资企业      □政府部门和事业单位    □其他(请注明)              

	所属行业
	□制造业 □金融投资
□贸易、服务业□房地产建筑      □信息、通讯  其他_______
	企业
年销售额
	


	企业
员工人数
	
	是否预留房间
	□是
□否

	其他信息

	您的建议与要求
	

	需要提交资料
	★ 居民身份证复印件1张   ★ 公司简介一份    ★ 二寸电子版蓝底证件照 
★ 最高学历证书复印件     ★ 名片两张        ★ 营业执照副本复印件1张



申请人：                    日期：    年   月   日    
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